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Roivenue jako pierwszy wprowadza bezptatny
okres probny i rozszerza swojg dziatalnosc na
Indie.

Klient musi mie¢ mozliwosc
wyprobowania rozwigzania, zanim
zaptaci, méwi CEO Pavel Sima. -
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uruchomit w maju mozliwosc
samodzielnej implementacji przez i

strone internetowg. Pozwala to Pierwsza taka bezptatna wersja prébna na rynku
klientowi na samodzielne tgczenie atrybucji.

wybranych przez siebie platform i

testowanie narzedzia w petnej skali na

wiasnych danych. To wszystko przed dokonaniem jakiejkolwiek optaty. Jednoczesnie firma
rozpoczeta ekspansje na rynki skandynawskie i azjatyckie: notujg juz nowych uzytkownikéw w
Szwecji, a przede wszystkim, po raz pierwszy w Indiach i Zjednoczonych Emiratach Arabskich.

Kiedy narzedzia Roivenue po raz pierwszy pojawity sie na rynku w 2015 roku, proces wdrazania
trwat miesigce. Wcigz jednak znalazt miejsce wsréd wielu klientow. Teraz Roivenue jest pierwszg
firmg na rynku atrybucji marketingowej, ktora kilkoma kliknieciami zastgpita caty proces. Klient
musi tylko wybrag, z jakich platform analitycznych i marketingowych, takich jak Google Analytics,
Facebook czy Twitter, korzysta i pobrac dane.

W ciggu pietnastu minut, klienci mogg rozpoczg¢ petnowymiarowy, dwutygodniowy okres
probny, zupetnie bezptatnie. ,Klienci B2B SaaS coraz bardziej domagajg sie wyprébowania ustugi
w catosci bez zobowigzan w formie Proof of Concept. Jednak nikt w przestrzeni atrybucji
marketingowej jeszcze tego nie oferuje. Liczymy na zachecenie w ten sposob niektorych klientow
oraz pokonanie konkurencji ktéra nadal bedzie wymaga¢ demo”, méwi Pavel Sima, zatozyciel i
CEO startupu. ,Czternastodniowy okres prébny wystarczy, aby typowy uzytkownik nauczyt sie
podstawowych zasad funkcjonowania ustugi”, dodaje Sima. Roivenue, ktére Pavel zatozyt wraz z
czterema innymi partnerami w 2015 r., opracowato wtasny model atrybucji ktory wykorzystuje


http://www.einpresswire.com
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uczenie maszynowe. Pomaga on specjalistom marketingu osiggng¢ wyzsze ROI, miedzy innymi
poprzez wykrywanie tzw. kanatéw pasozytniczych. Kluczowym elementem narzedzia, jest wglad
w Sciezke klienta, ktéry pozwala analizowac wydatki marketingowe na catej jej dtugosci z réznych
perspektyw. Ustuga obejmuje réwniez narzedzie Budget Optimizer, ktore ocenia skutecznos¢
reklam na réznych platformach, kanatach i kampaniach, umozliwiajgc klientom bardziej
efektywne przydzielanie budzetu marketingowego.

Ekspansja na Wschéd

W 2021 roku, wraz z ukonczeniem drugiej wersji serwisu, zawierajgcej autorskie algorytmy
uczenia maszynowego, rozpoczeta sie ekspansja zagraniczna na wiekszg skale. Firma obstuguje
obecnie klientéw w 13 r6znych krajach. W kwietniu br. firma pozyskat pierwszego klienta w
Indiach. ,Nie zajeto nam dwdch miesiecy od zatrudnienia naszego pierwszego kolegi z Indii do
zawarcia pierwszej transakgcji. To wyraznie sygnalizuje nam, ze istnieje bezprecedensowe
zapotrzebowanie na rozwigzania analityczne na ogromnym, rozwijajgcym sie rynku e-commerce.
Na innych rynkach pozyskanie pierwszego klienta zajeto nam czasem ponad rok”, méwi
zatozyciel Roivenue i BOUND. ,Celem byto utrzymanie zdrowej kondycji finansowej po pandemii,
a udato nam sie to osiggnac dzieki rozsgdnej polityce cenowej i osobistemu kontaktowi z
naszymi uzytkownikami. W pierwszym kwartale tego roku zwiekszyliSmy przychody o 5% ponad
plan: oznacza to wzrost MRR nawet 0 68% w poréwnaniu z pierwszym kwartatem ubiegtego
roku”, podsumowuje Sima. Jeéli tempo wzrostu utrzyma sie, do kofca tego roku firma powinna
0siggngac obroty w wysokosci 1 min EUR.

Bezptatna wersja prébna ustugi, ktéra jest teraz dostepna rowniez dla klientéw z Indii. Pod tym
linkiem mozna rozpoczac¢ proces implementacji, wystarczy podgzac za wskazéwkami na stronie.
Dla zainteresowanych, pod koniec maja zaplanowane sg rowniez webinar, na ktérym
zademonstrowany bedzie caty proces i sposob dziatania ustugi.

O Roivenue

Roivenue to zaawansowany zestaw narzedzi analitycznych, wspierajacy efektywne decyzje
marketingowe. Sposréd spektrum kanatéw marketingowych (Google Analytics, Facebook, Google
Ads badz Heureka) do ktdérych jest potgczony, wycigga takie informacje jak koszty inwestycji,
profile zachowan klientdéw czy zyski z zamowien. Z wykorzystaniem sztucznej inteligencji, jest w
stanie precyzyjnie podpowiedzie¢ jak dostosowac parametry przysztych kampanii aby osiggngc
jak najwyzsze zyski z tego samego budzetu. W swoim portfolio uzytkownikéw posiada takie firmy
jak Sazka, SKODA AUTO, Digilab czy Kytary.cz, ktérzy zaczeli korzysta¢ z tego narzedzia juz w
2017 r. - i urosli w tym czasie z poziomu 4 min EUR w obrocie, do 40 mid EUR.
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