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SALESmanago nawigzuje wspotprace z
PrestaShop, aby rozszerzy¢ swojg rozwigzan
na sektor eCommerce w Europie

Wspotpraca stanowi kolejny krok - po niedawnym przejeciu Leadoo - w rozwoju platformy
zarzgdzania zaangazowaniem klientéw w Europie.

KRAKOW, SURREY, POLAND, December 18, 2024 /EINPresswire.com/ -- SALESmanago, lider
segmentu SaaS obstugujgcy ponad 3 tys. klientéw, nawigzat strategiczng wspotprace z
PrestaShop - jedng z najpopularniejszych platform eCommerce w Europie, ktéra wspiera ponad
300 tys. firm w tworzeniu i personalizowaniu sklepdw internetowych. Dzieki partnerstwu
SALESmanago moze, zgodnie ze swojg misjg, jeszcze skuteczniej wspierac firmy eCommerce w
budowaniu zaangazowania klientéw i maksymalizacji zwrotu z inwestycji wykorzystujgc
nowoczesne, inteligentne narzedzia i tatwe integracje.

Sprzedawcy korzystajgcy z PrestaShop zyskajg na mozliwosciach platformy SALESmanago, ktora
wesprze ich w poprawie doswiadczenia klientéw. Dzieki inteligentnej personalizacji firmy bedg
mogty prowadzi¢ lepiej dopasowane, skuteczniejsze interakcje z odbiorcami, przyspieszajac swoj
rozwoj poprzez biezgca analize danych.

W ramach wspotpracy SALESmanago dotrze do globalnej sieci sprzedawcow, oferujgc im dostep
do unikalnego modelu wzrostu - Growth Framework - oraz innowacyjnych narzedzi Al
dostosowanych do specyfiki sektora eCommerce.

- Wspotpraca z PrestaShop wpisuje sie w naszg misje, zgodnie z ktorg dajemy sprzedawcom do
reki narzedzia pozwalajgce im budowac wyjagtkowe doswiadczenia klientdw i szybciej osiggac
wymierne korzysci - mowi Jody Clark, dyrektor ds. przychodéw SALESmanago. - Na poczgtek
skoncentrujemy sie na rynkach, na ktorych obie firmy majg juz silng pozycje: Hiszpanii, Wtoszech
i Polsce, umozliwiajac jeszcze wiekszej liczbie sprzedawcow skuteczne skalowanie dziatalnosci,
korzystanie z zaawansowanych narzedzi Al i utrzymywanie przewagi w konkurencyjnym
Srodowisku. To pierwszy krok w tworzeniu szerszego ekosystemu SALESmanago wspierajgcego
sektor e-commerce.

- Wspotpraca z SALESmanago pokazuje, ze staramy sie dostarczac sprzedawcom najbardzie;
innowacyjne narzedzia w branzy. Wspélnie pozwalamy firmom ksztattowac nowe relacje z
klientami i osigga¢ wymierne rezultaty - méwi Amy Workman, dyrektor Global BtoC & BtoB
Partnerships w PrestaShop.
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