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Leasing: Null Eigentum - aber volle Kontrolle

Null Eigentum - aber volle Kontrolle:
Neues Praxisbuch der KMU-BIBLIOTHEK
zeigt, warum Leasing fir KMU das
bessere Kapital sein kann

BERLIN, BERLIN, GERMANY, May 27,
2026 /EINPresswire.com/ --
KMU.NETWORK unterstutzt
Unternehmen bei der praktischen
Umsetzung von Leasing- und
Investitionslosungen — ausgewahlte
Experten helfen bei Prifung,
Anbieterlogik, Unterlagen und
Entscheidungsstruktur.

Wer kauft, besitzt. Aber Besitz bindet Liquiditat. Das
Buch zeigt, warum Nutzung oft wichtiger ist als
Eigentum - besonders bei wachstumsorientierten
Unternehmen.

Viele Unternehmen kaufen, weil

Eigentum nach Sicherheit klingt. Maschinen werden gekauft, Fahrzeuge angeschafft, IT bezahlt,

BUroausstattung finanziert und Spezialinvestitionen aus dem vorhandenen Kapital gestemmt.

Auf den ersten Blick wirkt das vernunftig: Was dem Unternehmen gehdrt, ist unter Kontrolle.
Doch genau hier beginnt der Denkfehler.
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Sicherheit entsteht nicht
automatisch durch Besitz.
Manchmal entsteht sie
dadurch, dass Liquiditat im
Unternehmen bleibt und
Kapital arbeiten kann, wo es

Eigentum bindet Kapital. Und gebundenes Kapital kann
Wachstum bremsen.
Das neue Buch ,Null Eigentum - aber volle Kontrolle” von
Harald de Vries setzt genau an dieser Stelle an. Der
Praxisleitfaden ist ab sofort in und uber die KMU-
BIBLIOTHEK erhaltlich und richtet sich an Unternehmer,
Wachstum, Auftrage und Geschéftsf[]hrgr, Selbststénfjige und KMU, die ‘
Reserven erméglicht.” In\‘/.estltlonen nicht reflexartig kaufen, sondern §trateg|sch
Harald de Vries prufen wollen: Braucht das Unternehmen wirklich
Eigentum — oder reicht produktive Nutzung?

Die Buchseite bringt den Kern klar auf den Punkt: Leasing kann Zugang zu Maschinen,
Fahrzeugen, Technik und Ausstattung schaffen, ohne alles sofort kaufen zu muissen. Es geht um
Liquiditat, Investitionen, KMU und Kontrolle statt Eigentum.

Damit trifft das Buch einen praktischen Nerv vieler Unternehmen. Investitionen sind notwendig.
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Aber nicht jede Investition muss sofort
Kapital aus dem Unternehmen ziehen.
Gerade in Zeiten steigender Kosten,
unsicherer Markte, wachsender
Technologiezyklen und erhdhter
Liquiditatsanforderungen sollten
Unternehmer prufen, ob Kauf, Kredit,
Miete oder Leasing die bessere Losung
ist.

Warum Kaufen nicht immer klug ist
Viele Unternehmen kaufen
Vermogenswerte, obwohl sie im Kern
nur deren Nutzung brauchen. Eine
Maschine soll produzieren. Ein
Fahrzeug soll fahren. Eine IT-
Ausstattung soll Prozesse ermdglichen.
BUro- oder Spezialausstattung soll die
Arbeit verbessern. Eigentum ist dabei
nicht immer der entscheidende
Nutzen.

Die Buchseite formuliert den harten
Nutzen des Leitfadens klar:
Unternehmer lernen Leasing nicht als
Notloésung, sondern als strategisches
Finanzierungsinstrument kennen — fur
Maschinen, Fahrzeuge, IT, Ausstattung,
Wachstum und planbare Investitionen.
Ziel ist weniger Kapitalbindung, mehr
Handlungsspielraum und bessere

Planbare Raten kdnnen helfen, grol3e
Einmalzahlungen zu vermeiden und Kapital fur
operative Aufgaben, neue Auftrage oder Reserven
verfugbar zu halten.

Maschinen, Fahrzeuge, IT und Ausstattung mussen
nicht immer gekauft werden. Leasing kann den
Zugang ermoglichen, ohne die Bilanz unnétig zu
belasten.

Investitionsentscheidungen zwischen Kaufen, Finanzieren, Mieten und Leasen. (kmu-

bibliothek.com)

Genau diese Entscheidung fehlt in vielen Unternehmen. Es wird gekauft, weil man es immer so
gemacht hat. Es wird finanziert, weil die Banklinie vorhanden ist. Oder es wird aufgeschoben,
weil das Eigenkapital geschont werden soll. Leasing zwingt Unternehmer zu einer besseren

Frage:

Brauche ich Eigentum — oder brauche ich produktive Nutzung?

Diese Frage klingt einfach. Aber sie verandert die Investitionslogik.

Wer Eigentum kauft, bindet Kapital. Wer sinnvoll least, kann Liquiditat schitzen, Budgets
planbarer machen und moderne Ausstattung nutzen, ohne sofort eine hohe Einmalinvestition zu

stemmen.



Leasing ist kein Trick — sondern eine
Finanzierungsentscheidung

Leasing wird oft missverstanden.
Manche Unternehmer sehen es als
reine Alternative zum Kauf. Andere
betrachten es als Notlésung, wenn
Kapital fehlt. Wieder andere
unterschatzen die Vertragslogik und

schauen nur auf die monatliche Rate.

Das Buch raumt mit dieser
Vereinfachung auf. Leasing ist kein
Trick, mit dem Kosten verschwinden.
Leasing ist eine
Finanzierungsentscheidung mit
Chancen, Risiken,
Vertragsbedingungen und
betriebswirtschaftlichen Folgen.

Die Buchseite nennt als zentrale
Themen unter anderem Grundlagen,
Liquiditat und Kapitalbindung,
Leasingobjekte, Vertragslogik, Bilanz,
Steuer, Chancen, Risiken und
Entscheidungshilfe. Dazu gehoren
Fahrzeuge, Maschinen, IT,
BUroausstattung und
Spezialinvestitionen ebenso wie
Laufzeit, Raten, Restwert, Ruckgabe,
Service und Verlangerung.

Das ist wichtig, weil Leasing nicht
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Restwert, Laufzeit, Raten, Service, Kindigung,
Ruckgabe und steuerliche Behandlung mussen

verstanden werden, bevor ein Leasingvertrag
unterschrieben wird.

Leasing bedeutet nicht Kontrollverlust. Richtig
eingesetzt kann es Unternehmen handlungsfahig
halten, wahrend sie die bendtigten Wirtschaftsguter
produktiv nutzen.

automatisch besser ist als Kaufen. Eine unpassende Laufzeit, ein falscher Restwert, ungunstige
Ruckgabebedingungen, unklare Servicevereinbarungen oder ein ungeeignetes Objekt kdnnen
aus einer vermeintlich flexiblen Lésung ein teures Problem machen.

Leasing braucht deshalb keine Euphorie. Es braucht Prafung.

Funf Praxisfelder: Eigentum, Liquiditat, Investition, Vertrag und Kontrolle
.Null Eigentum - aber volle Kontrolle” fihrt Unternehmer durch funf zentrale Praxisfelder.

Erstens: Eigentum bindet Kapital.OWer kauft, besitzt. Aber Besitz bindet Liquiditat. Das Buch
zeigt, warum Nutzung oft wichtiger sein kann als Eigentum — besonders bei Unternehmen, die
wachsen, investieren oder beweglich bleiben mussen.



Zweitens: Leasing schutzt Spielraum.OPlanbare Raten kdnnen helfen, grof3e Einmalzahlungen zu
vermeiden und Kapital fir operative Aufgaben, neue Auftrage, Personal, Marketing, Lager oder
Reserven verfugbar zu halten.

Drittens: Investieren ohne Kaufzwang.OMaschinen, Fahrzeuge, IT und Ausstattung mussen nicht
immer gekauft werden. Leasing kann den Zugang ermdglichen, ohne die Bilanz und die
Liquiditat unnotig zu belasten.

Viertens: Vertrage verstehen.ORestwert, Laufzeit, Raten, Service, Kindigung, Ruckgabe und
steuerliche Behandlung mussen verstanden werden, bevor ein Leasingvertrag unterschrieben
wird.

Funftens: Kontrolle ohne Eigentum.OLeasing bedeutet nicht automatisch Kontrollverlust. Richtig
eingesetzt kann es Unternehmen handlungsfahig halten, wahrend sie die bendtigten
Wirtschaftsglter produktiv nutzen.

Diese funf Felder zeigen: Das Buch ist kein Werbetext fur Leasing. Es ist eine Entscheidungshilfe
fir Unternehmer, die Investitionen sauberer durchdenken wollen.

KMU.NETWORK hilft bei der praktischen Umsetzung

Das Buch liefert Orientierung. Die eigentliche Umsetzung beginnt, wenn ein Unternehmer vor
einer konkreten Investition steht: ein Fahrzeug, eine Maschine, eine technische Ausstattung, eine
IT-LOsung, ein Spezialgerat oder eine grofRere betriebliche Anschaffung.

Genau hier positioniert sich das KMU.NETWORK als Ansprechpartner fur Unternehmer, die
Leasing nicht nur theoretisch verstehen, sondern praktisch prifen und umsetzen wollen.

KMU.NETWORK unterstttzt Unternehmen nach eigenen Angaben dabei, konkrete
Investitionsvorhaben einzuordnen, Leasing als mogliche Option mit Kauf, Kredit oder Miete zu
vergleichen, die wirtschaftlichen Auswirkungen zu verstehen und passende nachste Schritte
vorzubereiten. Dafur stehen ausgewahlte Leasing- und Finanzierungsexperten bereit, die bei
Prafung, Anbieterlogik, Unterlagen, Angebotsvergleich und Entscheidungsstruktur unterstitzen
kénnen.

Das ist entscheidend, weil Leasing in der Praxis nicht an der Idee scheitert. Es scheitert oft an
Details.

Welche Laufzeit passt zur Nutzung?OWelche Rate ist tragbar?0Wie realistisch ist der
Restwert?0OWer tragt Wartung, Service und Risiko?0Was passiert bei Ruckgabe?OWie wird das
Objekt bilanziell und steuerlich behandelt?OWelche Alternative ware wirtschaftlich besser:
Leasing, Kauf, Kredit oder Miete?

Diese Fragen sollte kein Unternehmer aus dem Bauch heraus beantworten. Wer hier sauber
pruft, schitzt Liquiditat und vermeidet teure Fehlentscheidungen.

Leasing kann Wachstum ermdoglichen, wenn Kapital nicht unnétig blockiert wird



Wachstum kostet Kapital. Neue Auftrage mussen vorbereitet, Personal muss bezahlt, Material
muss beschafft, Marketing muss finanziert und Reserven mussen gehalten werden. Wenn ein
Unternehmen sein verfugbares Kapital vollstandig in Eigentum steckt, fehlt dieses Kapital an
anderer Stelle.

Das Buch zeigt deshalb Leasing als Mdglichkeit, Investitionen planbarer zu machen und Kapital
dort verfugbar zu halten, wo es Wachstum, Sicherheit und Beweglichkeit schafft. Auf der
Buchseite wird der Autor entsprechend mit einem unternehmerischen Blick beschrieben: Kapital
soll dort arbeiten, wo es Wachstum, Sicherheit und Beweglichkeit schafft.

Das ist gerade fur KMU wichtig. Grol3e Unternehmen kdnnen Investitionsfehler oft abfedern.
Kleine und mittlere Unternehmen spuren sie schneller. Eine groRe Einmalinvestition kann die
Liquiditat belasten. Ein unpassender Vertrag kann Handlungsspielraum einschranken. Eine
veraltete Anschaffung kann Modernisierung verzogern.

Leasing kann hier helfen — aber nur, wenn es sinnvoll eingesetzt wird.

Moderne Ausstattung ohne unnétigen Eigentumsballast

Ein praktischer Vorteil von Leasing liegt in der Mdglichkeit, moderne Ausstattung regelmaRiger
zu nutzen. Besonders bei IT, Fahrzeugen, Maschinen oder technischer Ausstattung kénnen
Innovationszyklen schnell sein. Was heute modern ist, kann in wenigen Jahren veraltet sein.

Die Buchseite beschreibt diesen Punkt ausdrucklich: Leasing kann helfen, Technik, Fahrzeuge
oder Maschinen regelmalliger zu erneuern. Gleichzeitig kann es planbare Raten statt grol3er
Einmalinvestitionen ermdglichen und dadurch klarere Budgetplanung schaffen. (kmu-
bibliothek.com)

Far Unternehmer bedeutet das: Es geht nicht darum, Eigentum schlechtzureden. Es geht darum,
die richtige Form der Nutzung zu finden.

Bei manchen Objekten ist Kauf sinnvoll. Bei anderen ist Finanzierung besser. Manchmal ist Miete
die richtige Losung. Und in vielen Fallen kann Leasing eine attraktive Option sein.

Die Kunst besteht nicht darin, Leasing zu verkaufen. Die Kunst besteht darin, die passende
Investitionsstruktur zu finden.

Vertrage entscheiden Uber den Nutzen

Leasingvertrage sind keine Formalitat. Sie legen fest, wie lange ein Unternehmen gebunden ist,
welche Kosten entstehen, welche Rechte und Pflichten gelten, wie Ruckgabe und Verlangerung
funktionieren und welche Risiken beim Unternehmen verbleiben.

Das Buch zeigt daher nicht nur die Vorteile, sondern auch Risiken: Vertragsbindung,
Gesamtkosten, falsche Laufzeiten und unpassende Objekte. Die Buchseite weist ausdrucklich
darauf hin, dass Leasing eine Option ist und ob sie besser ist, von Objekt, Nutzung, Liquiditat,
Kosten, Laufzeit und Unternehmensstrategie abhangt.

Diese Aussage ist zentral. Leasing darf nicht als Standardantwort auf jede Investitionsfrage
verkauft werden. Serids ist nur ein Vergleich:

Was kostet der Kauf?OWas kostet der Kredit?OWas kostet das Leasing Uber die gesamte
Laufzeit?OWelche Risiken entstehen?0Welche Flexibilitat bleibt?0Welche Liquiditat wird
geschont?0Welche steuerlichen und bilanziellen Fragen sind mit Beratern zu klaren?



Gerade bei Bilanzierung, Steuern und Vertragsdetails sollten laut Buchseite Steuerberater,
Rechtsberater oder Finanzierungspartner einbezogen werden.

Der 1:1-Workshop-Bonus fur Kaufer

Ein besonderer Praxisvorteil des Buches ist der 1:1-Workshop-Bonus.

Als Kaufer dieses Buches erhalten Leser die Mdglichkeit zu einem persdnlichen 1:1-Workshop
mit Harald de Vries. In diesem Gesprach geht es um die konkrete Investition: Was soll
angeschafft werden, warum, zu welchem Zeitpunkt, mit welchem Nutzen — und ob Leasing,
Kredit, Kauf oder eine andere Finanzierung die bessere Entscheidung sein kénnte.

Der Workshop soll helfen, die Investition nicht nur emotional oder aus Gewohnheit zu
betrachten, sondern strukturiert zu prufen.

Dabei geht es um Zweck, Nutzen, Kosten, Timing und betriebliche Bedeutung der geplanten
Anschaffung. AulBerdem wird eingeordnet, ob Leasing zu Objekt, Laufzeit, Liquiditat, Nutzung
und Unternehmenssituation passen kénnte. Die Buchseite nennt aulerdem den Vergleich von
Kauf und Leasing sowie eine Checkliste fur Angebote und nachste Informationen als Workshop-
Bestandeteile.

Das ist ein starker Nutzen, weil viele Unternehmer Investitionsentscheidungen unter Zeitdruck
treffen. Der Workshop schafft einen Moment der Ordnung: Was wird wirklich gebraucht? Welche
Alternative passt? Welche Unterlagen und Angebote sollten gepruft werden? Wo liegen Risiken?

Keine Leasing-Garantie — aber bessere Entscheidungsgrundlage

Seridse Finanzierungskommunikation muss klar bleiben: Das Buch garantiert keine Leasing-
Zusage und keine pauschal beste Losung. Leasing ist nicht immer besser als Kaufen. Die
Buchseite beantwortet diese Frage ausdrucklich mit Nein und verweist auf Objekt, Nutzung,
Liquiditat, Kosten, Laufzeit und Unternehmensstrategie.

Genau diese Ehrlichkeit macht den Titel wertvoll. Es geht nicht um Leasing-Romantik. Es geht um
Investitionsklarheit.

Unternehmer sollen verstehen, wann Leasing sinnvoll sein kann, wann Kauf oder Kredit besser
sein kdnnen und welche Fragen sie stellen mussen, bevor sie unterschreiben.

FUr wen das Buch besonders relevant ist

.Null Eigentum - aber volle Kontrolle” richtet sich an Unternehmer, Geschaftsfuhrer,
Selbststandige und KMU, die Investitionen planen und Leasing fundiert mit Kauf oder Kredit
vergleichen wollen. Genau so beschreibt die Buchseite die Zielgruppe.

Besonders relevant ist das Buch fur Unternehmen, die Maschinen, Fahrzeuge, IT,
BUroausstattung oder Spezialinvestitionen anschaffen wollen und dabei Liquiditat, Flexibilitat,
Planungssicherheit und Wachstum im Blick behalten mussen.

Es richtet sich aulRerdem an Unternehmer, die bisher reflexartig gekauft haben und jetzt prufen
maochten, ob Nutzung statt Eigentum wirtschaftlich kliger sein kdnnte.

Verfugbarkeit



.Leasing: Null Eigentum - aber volle Kontrolle” von Harald de Vries ist ab sofort in und Uber die
KMU-BIBLIOTHEK erhaltlich.

Buchinformationen und Bezug:Ohttps://kmu-bibliothek.com/null-eigentum-volle-kontrolle-

leasing
Informationen zum KMU.NETWORK:Ohttps://kmu.network

Uber den Autor

Harald de Vries betrachtet Leasing nicht als reines Vertragsprodukt, sondern als strategische
Finanzierungsentscheidung. Sein Blick ist unternehmerisch: Kapital soll dort arbeiten, wo es
Wachstum, Sicherheit und Beweglichkeit schafft. Das Buch richtet sich an Unternehmer, die
bewusst prafen wollen, ob Leasing, Kauf, Finanzierung oder Miete besser zum eigenen
Geschaftsmodell passt.

Uber KMU.NETWORK

Das KMU.NETWORK unterstiutzt Unternehmer, Selbststandige und kleine sowie mittlere
Unternehmen bei Finanzierung, Leasing, Investitionsentscheidungen, Férdermitteln, Wachstum
und unternehmerischer Positionierung. Im Bereich Leasing hilft das Netzwerk bei der
Einordnung konkreter Investitionsvorhaben, beim Vergleich von Leasing, Kauf, Kredit oder Miete
und beim Zugang zu ausgewahlten Leasing- und Finanzierungsexperten, die fur die praktische
Umsetzung bereitstehen.

Uber KMU-BIBLIOTHEK

Die KMU-BIBLIOTHEK ist eine Wissensplattform fur Unternehmer, Selbststandige,
Geschaéftsfuhrer und Entscheider im Mittelstand. Sie bundelt praxisnahes Wissen zu
Finanzierung, Unternehmensentwicklung, Strategie, Wachstum, Restrukturierung, Nachfolge und
vielen weiteren Themen, die fur kleine und mittlere Unternehmen entscheidend sind. Ziel der
KMU-BIBLIOTHEK ist es, komplexe unternehmerische Themen verstandlich, strukturiert und
direkt anwendbar aufzubereiten. Statt theoretischer Abhandlungen stehen klare Orientierung,
konkrete Losungsansatze und verwertbare Impulse im Mittelpunkt.

Die Inhalte richten sich an Unternehmer, die fundierte Entscheidungen treffen, ihr Unternehmen
weiterentwickeln und sich auf Gesprache mit Banken, Investoren, Beratern oder
Geschaftspartnern besser vorbereiten mochten. KMU-BIBLIOTHEK - Wissen, das Unternehmer
weiterbringt.

Pressekontakt
KMU.NETWORK[OPresse / Redaktionl
E-Mail: info(at)kmu.network0

Website: https://kmu.networkl
Buchinformationen: https://kmu-bibliothek.com/null-eigentum-volle-kontrolle-leasing

Harald de Vries
KMU.NETWORK
+44 845 891 0231
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