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Expoplast 2026 genera US$5,24 millones en
negocios para fabricantes brasilefios

De los 232 contactos comerciales
registrados en Lima, el 70% correspondio
a potenciales clientes, ademadas de
interlocutores de ocho paises

LIMA, PERU, September 2, 2026
/EINPresswire.com/ -- Las nueve
empresas brasilefias presentes en
Expoplast 2026, realizada del 19 al 22
de agosto en Lima, Peru, registraron
US$5,24 millones en negocios
concretados y proyectados. De ese
total, US$1,18 millones
correspondieron a operaciones
comerciales realizadas durante la feria,
mientras que US$4,06 millones ,
corresponden a contratos y acuerdos Un grupo de ejecutivos posa para una foto en el

de suministros previstos para los stand de Brazil Machinery Solutions durante

proximos 12 meses. Expoplast 2026, en Lima, Peru. En el centroy a
ambos lados, hombres y mujeres se encuentran

La delegacion brasilefia reunié a frente al espacio brasilefio. Al fondo, se observan la

fabricantes apoyados por Brazil identificacion d

Machinery Solutions, una iniciativa de

ABIMAQ (Asociacién Brasilefa de la

Industria de Maquinas y Equipos) y ApexBrasil (Agencia Brasilefia de Promocién de
Exportaciones e Inversiones) destinada a promover las exportaciones brasilefias de maquinaria
y equipos. A lo largo de los cuatro dias, las empresas participantes contabilizaron 232 contactos
comerciales, de los cuales 167, cerca del 70%, correspondieron a interlocutores con los que aun
no mantenian una relacién comercial.

Peru concentrd la mayor proporcién de consultas, seguido por profesionales de Chile, Bolivia,
Ecuador, Colombia, Argentina, Guatemala y Uruguay. La presencia de compradores y
representantes de ocho mercados latinoamericanos permitio a los proveedores brasilefios
desarrollar una agenda comercial que trascendio al pais anfitrion y abrié nuevas oportunidades
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de venta, distribucion y representacion en la region.

Segun Patricia Gomes, Directora Ejecutiva de Mercados Externos de ABIMAQ y especialista en
internacionalizacion de la industria brasilefia de maquinaria y equipos, los resultados obtenidos
en Lima muestran que la oferta brasilefia encuentra oportunidades en cadenas productivas que
demandan soluciones técnicas especializadas y proveedores con experiencia internacional. “Las
empresas brasilefias que operan en el exterior ya estan acostumbradas a negociar bajo estos
parametros, lo que favorece su competitividad en los mercados latinoamericanos”, explico.

Experiencia exportadora

Todas las empresas que integraron la delegacion ya exportan a Perd, mientras que el 56% opera
en el comercio exterior desde hace mas de 15 afos. El grupo también mantiene negocios en
Argentina, Chile, Paraguay, México, Colombia y Estados Unidos, ademas de operaciones de
algunos fabricantes en Alemania y Sudafrica.

Segun la Directora Ejecutiva de Mercados Externos, esta trayectoria permite a las empresas
gestionar requisitos técnicos, condiciones de venta y requisitos contractuales de distintas
jurisdicciones, al mismo tiempo que reduce la dependencia de un unico mercado de destino.
“América Latina reune mercados con perfiles industriales distintos, pero con una demanda
recurrente de modernizacion de procesos y adquisicién de bienes de capital”, sefialé6 Gomes.
Para los fabricantes brasilefios, operar en varios paises crea una base comercial mas
diversificada y amplia las oportunidades de establecer relaciones de suministro de largo plazo,
agrego.

G4 Maquinas, una de las empresas expositoras en el Pabellon Brasil, llegd a la edicién de 2026
con una cartera consolidada en Peru, actualmente el pais donde el fabricante registra el mayor
numero de maquinas vendidas e instaladas. Durante la feria, la empresa presenté maquinaria
en funcionamiento y avanzé en negociaciones con profesionales de la industria local. Segun Luiz
Fernando Abreu, Gerente Comercial de G4 Maquinas, la participacion también genero resultados
concretos. “La feria fue muy importante para la marca porque gener6 negocios, lo que
representa un diferencial para nosotros como fabricantes de maquinaria”, afirmo.

Eletrothermo concentrd su participacion en el desarrollo de canales comerciales en el mercado
peruano. André de Oliveira Sandes, Director Industrial de la empresa, sefial6é que las reuniones
realizadas en Lima acercaron al fabricante a potenciales distribuidores y representantes. “La
feria nos permitié entrar en contacto con nuevos distribuidores y nuevos representantes.
Esperamos obtener excelentes resultados después de la feria”, afirmo.

La oferta brasilefia

Ademas de Eletrothermo y G4 Maquinas, Golden Fix, Lakatos, Laserflex, Mecalor, R&A, RTK/MTF
Termoformadoras y Seibt Maquinas integraron el grupo brasilefio en Expoplast 2026. El
portafolio incluyé maquinaria para inyeccién, extrusion y termoformado; equipos flexograficos y
graficos; sistemas de corte, soldadura, laminacion y rebobinado; moldes, matrices y



herramientas; ademas de tecnologias de refrigeracion industrial, soluciones de ingenieria
térmica, equipos para manipulacion de bobinas, equipos auxiliares y soluciones para reciclaje.

Segun Gomes, la amplitud de la oferta brasilefia tiene relevancia comercial porque permite a los
fabricantes atender proyectos industriales con diferentes requisitos productivos y de ingenieria.
“Los compradores internacionales buscan proveedores capaces de comprender la aplicaciény
suministrar equipos que respondan a las especificaciones del proceso productivo. Cuando una
industria combina experiencia exportadora con conocimiento técnico en diferentes etapas de la
transformacion de plasticos, puede competir por proyectos que requieren soluciones
personalizadas y relaciones comerciales de largo plazo”, afirmo.

Expoplast 2026 se realizé en el Centro de Exposiciones Villa Complejo Ferial, en Lima, junto con
Eco Peru Expo, Congreso de Reciclaje y Residuos, Pack Peru Expo y Congreso del Packaging, que
reunieron actividades relacionadas con las cadenas de valor de los plasticos, los envases y el
reciclaje.

ACERCA DE BRAZIL MACHINERY SOLUTIONS

Brazil Machinery Solutions es un programa de promocion de las exportaciones brasilefias de
maquinaria y equipos, realizado por la ABIMAQ (Asociacion Brasilefia de la Industria de
Maquinas y Equipos) en asociacién con la ApexBrasil (Agencia Brasilefia de Promocién de
Exportaciones e Inversiones). El programa actia como una plataforma de negocios
internacionales, con foco en la ampliacién del acceso de las empresas brasilefias a mercados
estratégicos y en el posicionamiento de Brasil como proveedor global de bienes de capital con
tecnologia, innovacion y competitividad industrial.

ACERCA DE ABIMAQ

La ABIMAQ (Asociacién Brasilefia de la Industria de Maquinas y Equipos) representa a la
industria brasilefia de maquinaria y equipos y trabaja en el fortalecimiento del sector mediante
la articulacion institucional, el impulso a la innovacion tecnoldgica y la promocion de la
competitividad industrial. La entidad apoya la insercion internacional de sus empresas asociadas
y el desarrollo de soluciones alineadas con las demandas de los mercados globales.

ACERCA DE APEXBRASIL

La Agencia Brasilefia de Promocién de Exportaciones e Inversiones (ApexBrasil) trabaja para
promover productos y servicios brasilefios en el exterior y atraer inversiones extranjeras a
sectores estratégicos de la economia brasilefia.

Para alcanzar sus objetivos, ApexBrasil lleva a cabo diversas iniciativas de promocién comercial
destinadas a promover los productos y servicios brasilefios en el exterior, como misiones
prospectivas y comerciales, rondas de negocios, apoyo a la participacion de empresas brasilefias
en las principales ferias internacionales, visitas de compradores y formadores de opinién
extranjeros para conocer la estructura productiva brasilefia, entre otras plataformas de negocios
que también buscan fortalecer la marca Brasil.

La Agencia también actua de forma coordinada con los agentes publicos y privados para atraer



inversiones extranjeras directas (IED) a Brasil con un enfoque en sectores estratégicos para el
desarrollo de la competitividad de las empresas brasilefias y del pais.
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